MAASEUTUYRITYS

Laitureiden
uvattu maa

Laakson Laiturit Sastamalassa on yksi Suomen suurimpia

laiturinvalmistajia. Yritys on toiminut jo vuodesta 1989 ja sen
valmistamia laitureita 16ytyy Suomen rantojen liséksi Ruotsista ja

Venajalta. Yrityksen erityisosaamista ovat kelluvat laiturit.

RITTA
SAARINEN, teksti
ANTTI SARAJA,
kuvat

President-
malliston laituri
Sastamalan
esittelypaikalla.
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aikki tietdvit, ettd Suomi
on tuhansien jirvien maa.
Kuinka moni on tullut
ajatelleeksi, ettd Suomes-
sa on lukuisten jarvien, jokien, saaris-
ton ja pitkdn rantaviivan vuoksi myds
poikkeuksellisen paljon laitureita ja
laiturinvalmistajia.

"Suomessa on noin 400 000 loma-
asuntoa, ja kun Suomea vertaa moniin
muihin maihin, on meilld poikkeuk-
sellisen paljon omia rantoja ja laiturei-
ta. Muualla maailmassa thmiset pitdvat

veneitddn enemman yhteisissd venesa-
tamissa”, toteaa toimitusjohtaja Sau-
li Laakso, 46, Laakson Laiturit Oy:sta.

Vield 1960-luvulla suurin osa ihmi-
sistd rakensi itse omat laiturinsa. Mo-
kille mentiin puuhastelemaan ja ra-
kentelemaan. Tilanne on muuttunut.
Nykyddn ihmiset ostavat enemmén
valmiita tuotteita. Mokki ei ole endd
tyoleiri.

“Thmisten varallisuus on kasvanut
koko ajan. Jos joku ostaa omarantai-
sen tontin kalliilta alueelta ja hankkii

rantaan ison veneen, hankkii hin sil-
loin my6s jaredmmin laiturin®, Sauli
Laakso sanoo.

"Rautakaupat myyvit yleensd pie-
nempid ja edullisempia laitureita.
Meiltéd taas saa paikoilleen asennet-
tuna olosuhteisiin ja kdyttétarkoituk-
seen soveltuvan laiturin, jonka toteut-
tamisessa on otettu huomioon asiak-
kaan toiveet. Hinta ei ole meidin vah-
vin valttimme, vaan palvelu ja laatu.”

"Tarjoamme asiantuntemusta, pal-
velua ja ratkaisun, silld asiakas har-

vemmin tietdd tarkalleen mitd halu-
aa. Vaikka laituri olisi sindnséd hyvi, se
on epdonnistunut, jos se on asennet-
tu védrin tai ei vastaa kiyttotarkoitus-
ta. Myyntity6 on sitd, ettd osaa kuun-
nella asiakasta.”

Kritiikkia perheen kesken

Yhdyskuntatekniikkaa opiskellut
Sauli Laakso perusti yrityksensi jo
20-vuotiaana, toisena opiskeluvuote-
naan. Osakeyhtiéné yritys on toimi-

nut vuodesta 2003. Liiketoiminta al-
koi polyeteenin tydstimisestd. En-
simmadinen putkiponttonilaituri tuli
markkinoille 1989.

Nykyidn Laakson perheyrityksessi
tydskentelee myds vaimo Tarja Laak-
$0, 46, joka vastaa yrityksen taloushal-
linnosta sekd kaksi perheen kuudes-
ta lapsesta. Jarkko, 24, toimii myynti-
johtajana ja on nuoresta idstian huo-
limatta kokenut konkari. Jarmo, 21,
tydskentelee tydnjohtajana tuotanto-
puolella.

"Tyohon kohdistuva kritiikki on
kovempaa perheenjisenilti, mutta
puhallamme kuitenkin kaikki yhteen
hiileen”, toteavat Jarkko ja Jarmo.

Yrityksessd on kaikkiaan kuusi toi-
mihenkil64, minki lisiksi tuotannos-
$a on muutama tyontekijd. Lisiksi
kiytetddn tilausten mukaan alihank-
kijoita sesongin mukaan.

"Paikallisia  laituriasiantuntijoita
meilld on kuusitoista eri alueilla. He
ovat itsendisid yrittdjid ja vastaavat yri-
tyksen kouluttamina ja valtuuttamina
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asiantuntijoina laitureiden myynnisti,
kokoonpanosta ja asennuksesta. Asi-
alkkaat arvostavat asiantuntijoiden pai-
kallistuntemusta”, Sauli kertoo.

"Laiturit valmistuvat avaimet ki-
teen -periaatteella. Projektinjohto on
tddlld, mutta hyddynnamme paikalli-
sia laituriasiantuntijoita ja kdytimme
asennustyohdn alihankkijoita, jotka
tuntevat laiturimme.”

Asiakas etusijalle

Julkinen puoli, kuten venesatamat ja
uimalat, on Laakson Laitureille mer-
kittdvd tyollistdjd, vaikka yksityinen
puoli — venekerhot ja yksityissatamat
- on suuri sekin.

“Julkisen sektorin hankkeet kidyn-
nistyvit yleensd vuodenvaihteen jil-
keen. Yksityiselldi puolella on kiiret-
td padsidisestd juhannukseen. Syksy
on taas vilkasta aikaa julkisella puo-
lella satamarakentamisessa. Sitd teh-
dadn sen jalkeen, kun veneet on nos-
tettu ylos”, kertoo Sauli Laakso,

Esimerkkejd Laakson Laitureiden
suuremmista satamakohteista ovat
Naantalin Ajolanranta ja Joensuun ti-
la Sipoossa, jonne on rakennettu kol-
mesataa venepaikkaa kisittivi tiyden
palvelun matkailukeskus.

"Markkina-alueet ovat ympéri Suo-
mea. Yksi niistd on Saaristomeren ran-
nikkoalue Haminasta Raumalle. Tar-
keitd alueita ovat my6s Saimaa, Pirkan-
maa ja Keski-Suomi. Porista ylospiin
rakennamme enemmin venesatamia
kuin laitureita”, Sauli kertoo.

"Padpaikkamme Sastamalan lisak-
si meilla on kolme laitureiden esitte-
lypaikkaa: Himeenlinnassa, Kuopios-
sa ja Luodossa.”

Suomen lisdksi Laakson Laiturit
toimii jalleenmyyjaverkoston vilityk-
selld Ruotsissa ja Vendjilla.

Asiakkaat péddsevat tutustumaan
laitureihin esittelypaikoilla, mutta
usein sopiva malli selviad lopullises-
ti vasta asiakaskaynnilld paikan paalla.

"Meilld on jo paljon tietoa asiak-
kaan paikasta, kun me menemme sin-
ne. Siind meilld on apuna erilaisia ty6-
kaluja ja ohjelmistoja. Olemme katso-
neet satelliittikuvia ja mitanneet tuuli-
olosuhteita ja muita tekijéitd.”

"Kdymme ldpi asiakkaan toiveita ja
tarpeita alkaen laiturin kiytttarkoi-

tuksesta. Tarvitaanko kohteessa ui-
malaituria vai venelaituria? Miten ve-
ne kiinnitetiin? Onko turvallisuus
huomioitu? Mikd on veden korkeus ja
rannan syvyys? Osa haluaa huomaa-
mattoman laiturin ja osa taas sellai-
sen, ettd se varmasti huomataan.”
Sauli Laakson mukaan Suomen
olosuhteet, erityisesti talvella, ovat
haastavat laitureille. Pienet ja kevy-
et laiturit otetaan yleensi rannalle tal-
veksi, mutta Laakson Laitureiden lai-

Myyntijohtaja
Jarkko Laakso
(vas.) ja
tekninen johtaja
Lauri Jokela
tarkastelevat
laituria, jota
kootaan
parhaillaan.
Taustalla Matias
Jéarvinen.

Tyonjohtaja
Jarmo Laakso
(vas.) kokoaa
Matias Jarvisen
ja Niko
Kytokorven
kanssa
huvilalaituria,
joka on tilattu
Kuopioon.

tureista suurin osa talvehtii paike
laan. Olosuhdekartoituksessa selvi
tddn esimerkiksi sitd, miti tulisi tel
jéiden lilkkumisen varalle.

Kelluvat laiturit

Suomessa toimii kymmenii laituriny
mistajia eri puolilla maata. Valtaky
nallisia, koko maassa toimivia on va
kymmenen. Kaikkein suurin liikeva;
to on laitureita ja satamia ympiri m:
ilmaa toimittavalla Marinetekilla,

"Seuraavat nelji, joiden jouko
mekin olemme, ovat suunnilleen
maa suuruusluokkaa”, Sauli Laak
toteaa,

Laakson Laitureiden liikevail
on vajaa kaksi miljoonaa euroa, jc
ta Ruotsin osuus on noin kymmen;
prosenttia,

"Vaikka kilpailu on nykyiin K
vempaa, on meilld sellainen mark}
natilanne, ettd asiakkaita 16ytyy kol
ajan enemmdn. Asiakasmddrit oy
kasvaneet. Tytkalumme, kuten eril;
set ohjelmistot, ovat lisiksi parant
neet koko ajan.” -

Laakson Laitureiden erityisosaami
ta ovat kelluvat laiturit. Yritys rakent
erikoistilauksesta my6s kelluvia silto)
terassilaitureita, losseja, kylpytynnyi
laitureita ja saunalauttoja. i

Esimerkkind kelluvasta sillasta
kévelyponttonisilta Helsingin Kaivi
puiston rannan ja Uunisaarien vil]
I4. Silta asennetaan paikoilleen talve;
si ja otetaan pois taas keviilld vesili
kennekauden alkaessa. :

Laiturimalliston huippua edustav
President-laiturit, joka on rekisterd
ty tuotemerkki. Venesatamapuolel
myyddin Harbour-mallistoa.

Suurin osa laitureista valmistetaa
painekylldstetystd mannystd. Puu fi
lee Linnen Painepuulta, joka on Po
joismaiden suurin kylldstima.

"Valmistamme President 63 -malli
ton laitureita myos kylldstimattéma
td puusta. Laituri kestdd pitkdén, kun
on tehty jiredstd tavarasta ja sitd huo
letaan parin vuoden vilein perinteis
14 luonnonmaalilla. Ruotsissa on ene
min kiinnostusta ekologisiin vaihtoel
toihin, vaikka ne ovatkin kalliimpia.”




